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HardGamma i Wonga tworzg pre-akcelerator dla startupow Fintech

Fundusz HardGamma Ventures i firma wonga.com ogtosity porozumienie, ktérego celem jest wsparcie rozwoju
polskich startupdw w sektorze Fintech. W ramach wspdtpracy firmy zainaugurowaty pierwszg edycje
GammaRebels Fintech powered by Wonga, programu pre-akcelaracji adresowanego do startupéw dziatajgcych
w branzy Fintech. Rekrutacja do programu potrwa do 8 marca.

Szes$ciotygodniowy program pre-akcelaracji to nowa propozycja dla startupdw planujgcych swdj rozwdj
w sektorze Fintech. Wsparciem ze strony funduszu HardGamma i firmy Wonga objetych zostanie do dziesieciu
startupow, ktére posiadaja dziatajgcy prototyp i co najmniej jednego, odpowiadajgcego za technologie,
wspotzatozyciela w zespole.

W trakcie trwania programu startupy bedg miaty okazje zapoznac¢ sie z wieloma aspektami funkcjonowania
branzy Fintech. Pomoga w tym zaproszeni przez Wonga mentorzy i liderzy rynku Fintech, eksperci funduszu
HardGamma oraz tworcy akceleratora technologicznego GammaRebels.

Zwienczeniem pierwszej edycji programu bedzie mozliwos¢ zaprezentowania startupu podczas Demo Day w
Berlinie w obecnosci potencjalnych inwestoréow i partneréw.

Aplikacje do udziatu w programie mozna nadsyta¢ za pomoca formularza dostepnego pod linkiem:
https://www.f6s.com/gammarebelsfintechpoweredbywonga/apply. Termin nadsytania aplikacji uptywa 23:59
CET 8 marca 2016 roku.

,Fintech to obecnie jeden z najbardziej obiecujgcych segmentdéw rynku nowych technologii dla inwestoréw w
Europie. Program pre-akceleracyjny GammaRebels ma za zadanie pomdc startupom z Polski i regionu CEE
uzyskac niezbedne wsparcie i zajgc¢ istotne miejsce na europejskim rynku,” — méwi Pawet Ciesielski, dyrektor
zarzadzajgcy HardGamma Ventures.

,Wsparcie GammaRebels przez firme Wonga to nowa jakos¢ na rynku scisle ukierunkowanych programdw pre-
akceleracyjnych w Polsce. Mamy nadzieje, ze w gronie uczestnikow pierwszej edycji programu znajdq sie przyszli
liderzy sektora Fintech,” — dodaje Ciesielski.

,Wierzymy, ze potgczenie wysitkdw z tak innowacyjnym partnerem jakim jest Wonga pozwoli nam stworzy¢
program akceleracyjny, ktéry umozliwi rozwiniecie dziatalnosci startupow Fintech z Polski i regionu na skale
europejskq,” — powiedziat Piotr Tuszynski, Acceleration Manager odpowiedzialny w HardGamma :za
wspotprowadzenie i realizacje programu.

,Wonga jest wiodgcq firmg na swiatowym rynku Fintech i zatrudnia w Polsce ekspertow, ktdrzy znajq tq branze
od podszewki. Czujemy sie zwiqgzani z polskim rynkiem. Jestesmy gotowi pomdc polskim startupom w ich
europejskiej ekspansji. Fintech, jak kazdy rynek, rzqdzi sie swoimi prawami i poznanie ich juz na wczesnym etapie
wprowadzania  ustugi na rynek moze dal zatfozycielom  istotnqg  przewage. Wspdlnie
z HardGamma doszlismy do wniosku, ze program pre-akcelaracyjny skierowany na sektor Fintech
to propozycja, ktorej w Polsce brakowato. JesteSmy gotowi rozwija¢ program, czekamy teraz na odzew
ze strony twdrcow startupow” — zapowiada Marcin Borowiecki, dyrektor zarzadzajgcy wonga.com w Polsce.
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O GammaRebels i HardGamma Ventures

GammaRebels to stworzony z myslg o przedsiebiorcach program akceleracyjny dla startupédw technologicznych
zarzadzany przez HardGamma Ventures, jeden z wiodgcych polskich funduszy Venture Capital (zatozony w 2011 roku).
GammaRebels to jeden ze 100 najbardziej wptywowych | rozpoznawalnych programoéw akceleracyjnych na swiecie
(wg. portalu technologicznego Hot Topics). GammaRebels miat juz dwie udane edycje, a wczesniej, w roku 2016,
zarzadzat programem pre-akceleracyjnym Startup Next Warsaw, programem Techstars. Zarzadzany lokalnie, ale
dziatajacy na skale globalng, HardGamma Ventures skupia sie na startupach na wczesnym etapie rozwoju, inwestujac
w Polsce i regionie CEE, a takze w Londynie i Stanach Zjednoczonych. Wczes$niej, HardGamma Ventures inwestowat w
ramach dwdch edycji Springboard i jest obecnie aktywnym inwestorem w ramach Techstars London.

* k%

O wonga.com

Wonga pojawita sie na polskim rynku w kwietniu 2013 roku. Od swoich poczgtkéw na polskim rynku koncentruje sie
na konsumentach sprawnie zarzadzajacych swoim budzetem i zachowujgcych ptynnosé finansowa, poszukujacych
jednoczesnie alternatywy dla produktéw bankowych. Wonge wyrdznia oferta, ktéra wynagradza klientom terminowe
sptaty. Do swojego podejscia dopasowuje rowniez sposdb windykacji: stawia na ,miekkie” metody i polubowng sptate
zadtuzenia w oparciu o dopasowane raty. W 2014 roku Wonga wprowadzita kolejne zmiany ofertowe, wydtuzajgc
termin sptaty do 60 dni, a takze oferujgc promocyjng, ale nie ,,zerowg” cene swojej pozyczki, co skutecznie selekcjonuje
potencjalnych klientéw. Jako pierwsza firma pozyczkowa na polskim rynku podpisata rowniez umowe z Biurem
Informacji Kredytowej w zakresie wymiany informacji na temat rzetelnych ptatnikow. W czerwcu 2015 roku firma
uruchomita unikatowa platforme edukacyjng Kapitalni.org, ktéra jest $cisle powigzana z produktem Wonga. W zamian
za udziat w kursach edukacyjnych, konsumenci uzyskuja dostep do tanszego finansowania. W efektywng edukacje
finansowa firma chce zaangazowad do 2017 roku pét miliona swoich zarejestrowanych klientow.

O Programie Korzysci

Kolejne zmiany w produkcie majg na celu przyblizenie firmy Wonga do pozycji lidera w zakresie odpowiedzialnego
pozyczania na rynku pozyczek w Polsce. Firma wykorzystuje nowoczesne rozwigzania oparte na danych, by dostarczy¢
klientom mozliwie najlepszg oferte pod wzgledem jakosci i ceny. Specjalnie skonstruowana oferta Wonga,
wykorzystujgca nowoczesne rozwigzania systemowe, wprowadza segmentacje klientéw na bazie scoringu BIK i historii
sptat w Wonga. Firma stworzytfa cztery segmenty, z ktérymi wigzg sie odpowiednie znizki. W przypadku ,najlepszych”
segmentow, znizka kosztdw moze wynies¢ 28% przy Wonga Plus i nawet 42% przy Wonga Max. Oprécz pozyskania
lepszego profilu klienta, zasadniczym celem tego podejscia jest skuteczna edukacja klientdw i zachecanie ich do
terminowych sptat i budowania pozytywnej historii kredytowej. Innowacyjne na skale rynku podejscie Wongi wpisuje
sie w rynkowy trend wspotpracy instytucji finansowych z BIK, zgodnie z ktérym klienci bankdw i ubezpieczycieli z dobrg
historig kredytowag mogg uzyskac tanszy kredyt, tanszg karte kredytowg czy tansze ubezpieczenie.
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